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empresa y calidad | ribera del duero

Una compania
arandina a la
conquista de Arabia

NORTERNA. DESARROLLARA UN PROYECTO DE
IMPERMEABILIZACION DE DEPOSITOS DE EXPLOSIVOS

ESPECEAL!ZAC!@N. LA FIRMA APUESTA POR SECTORES
MUY ESPECIFICOS MEDIANTE INNOVACION TECNOLOGICA

DB ..
ARANDA

a empresa arandina Nortefia
I de Aplicaciones y Obras S.L,
uy implicada desde su ori-
gen en la investigacidn y desarro-
llo de nuevas técnicas y metodo-
logias para aplicar en una cons-
truccion mds actual, moderna y
respetuosa con su entorno am-
biental, inicia su expansidn inter-
nacional después de apenas cua-
tro afios de trayectoria en los que
ha proyectado su actividad por
distintas provincias espafiolas.
Especializada en impermeabi-
lizacidn con ldminas sintéticas y
ecoldgicas de FPO y Pavimentos
Industriales junto a su partner, la
multinacional Silka, a lo largo del
préximo afo va a desarrollar un

proyecto de ocho obras en Arabia
Saudita. En concreto, segtin expli-
ca su gerente, Jorge Bermejo, se
trata de ejecutar la impermeabili-
zacién de ocho grandes depdsitos
de explosivos que se van a cons-
truir diseminados por diferentes
puntos del pais cuya ubicacidn, al
igual que la identidad del promo-
tor, no pueden desvelarse por mo-
tivos de seguridad y confidenciali-
dad.

La firma riberefia ha cerrado
este contrato de manos de una
compaiiia espafiola de fabricacidn
y distribucién de explosivos para
la que ya ha realizado la imper-
meabilizacion de varios polvori-
nes de nueva construccién en la
provincia de Toledo y que se va a
expandir por el reino drabe con
una sociedad que ha creado alli.
«Como son paises ‘complicados’
no se fia de quien le haga alli las
cosas y nos propuso que lo hicié-
ramos nosotros», explica Bermejo.

Los depdsitos a construir son
edificios de hormigén que poste-
riormente son enterrados bajo
una auténtica montafia de arena y
a los que aplicardn ldminas sinté-
ticas y ecolégicas de FPO para lo-
grar una impermeabilizacién es-
tanca, un material que, seglin Ber-
mej,o ala intemperie podria tener
una vida de unos 35 anos pero que
a cubierto «puede estar perma-
nentemnente como quien dices.

Este es el primer proyecto in-
ternacional que va a desarrollar
Nortefa, un mercado al que Jorge
Bermejo explica que no se cierran
en absoluto pero, al menos de mo-
mento, siempre de la mano de
clientes espaiioles que ya tienen
en cartera, «No vamos a ir a bus-

car fuera, sino que lo que vamos a
hacer internacionalmente si son
clientes de aqui'y que hacen cosas
fuera. Nosotros les podemos dar
servicio fuera por la alianza que
tenemos con multinacionales, pe-
ro nada méds», sefiala Bermejo.

CALIDAD Y TECNOLOGIA. Pesea
su juventud al empresa arandina
se ha hecho un hueco en el mer-
cado con una clara apuesta por las
tecnologias para aplicar solucio-
nes con garantias y por una deci-
dida apuesta por la calidad. «El ob-
jetivo que perseguimos es dar un
servicio préximo, completo y del
mas alto nivel tecnologico.

«Nosotros vamos a la calidad
no entramos a competir en precio,
en el 98% de las obras se mira el
precio por encima de todo. Noso-
tros a ese tema no entramos. Para
tener un buen margen bruto y
unos buenos datos de rentabili-
dad, buscamos nichos de merca-
do muy complicados, muy especi-
ficos y especializados, como pue-
de ser esto de los explosivos, y
buscamos productos tecnoldgicos
y siempre con los mejores instala-
dores», explica Bermejo.

En apenas cuatro afios de an-
dadura la firma riberefia cuenta
ya con un centenar de clientes im-
portantes. Una cartera a cuyo ‘en-
gorde’ ha contribuido determi-
nantemente internet porque, se-
glin subraya el gerente, en lo
referente a la ldmina FPO es la em-
presa mejor posicionada en los
buscadores. «Eso nos estd dando
muchos trabajos fuera de nuestra
zona cercana de influencia. Es una
via de entrada de presupuestos
impresionante», asegura.




